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ENTREVISTA

O Espirito Santo é prospero em terras e
com grandes oportunidades de negécios”

Foi em 1974 que o empresdrio Valdecir Torezani empreendeu seu primeiro
loteamento em Cariacica e conta como tem sido essa trajetéria no ramo imobilidrio.

“O acesso rapido e féacil

a internet faz com que o cliente

tenha mais possibili e de

reunir informagégs, o, qui
._mais exigente e esclai

Quais sdo seus sonhos e objetivo de
vida? E o que vocé tem feito para
conquista-los? Para toda histéria de
sucesso ha um caminho, muitas
vezes com alguns espinhos, a ser
trilhado.

Antes de ser um empresdario bem-
sucedido do mercado de loteamento,
Valdecir Torezani foi vendedor de
picolé e eletrodomésticos e entregador
de pdes. Somente em 1974 ele
COF‘ISBQU\‘U elﬁpreeﬂder em seu
primeiro loteamento. Hoje ele colhe os
frutos de todo o trabalho com seu
negécio, a Imobiliéria Universal.

Em entrevista a Revista Giro
Imobiliario Yaldecir conta um pouco
da sua histéria e as perspectivas
para os préximos meses.

Ele também fala das expectativas para
o mercado imobilidrio em Cariacica,
com o novo servico de esgotamento
sanitdrio no municipio, previsto para os
préximos anos pela Aegea
Saneamento e o governo do Estado.

Como iniciou sua histéria no
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mercado imobilidrio?

Antes de fundar a Imobilidria Universal,
jé tinha trabalhado com muitas coisas.
Fui vendedor de sonho, picolg,
eletrodomésticos, carné do bal e
entregador de paes. Também tive uma
sociedade com meu irméc, em uma
mercearia que nos anos de 1970 era
conhecida como “Secos e Molhados”.

Sempre sonhei em crescer
profissionalmente, até que um dia, no
ano de 1971, meu irmdo, que era
motorista de uma imobilidria, me
indicou para uma vaga de datilégrafo e
cobrador. A partir dai vi que o sefor de
imoveis era promissor e crescente.

Em 1972 fui para Belo Horizonte tirar a
carteira profissional de corretor de
iméveis, j@ com o desejo de montar
minha prépria imobilidria. Em 1974
tive condicdes de empreender meu
primeiro loteamento em Cariacica, o
loteamento Campo Novo.

O que te levou a investir nesse
mercado?

O Espirito Santo é um estado préspero
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em terras e com grandes
oportunidades de negécios. Sabia que,
com trabalho e dedicacdo, eu poderia
crescer e me tornar uma grande
referéncia no mercado imobilidrio.

Neste periodo, a compra de um lote
era sonho de muitas familias que
migraram do rural para o urbano, e eu
tinha a clara missdo de ajudd-las a
realizarem o sonho da casa prépria.

Como era o mercado de
loteamento quando vocé iniciou?

Naquela época, entre 1975 a 1979, o
Espirito Santo estava em ascensdo. O
projeto e as obras da construgdo da
Segunda Ponte avangavam, e um pilar
da Terceira Ponte j& havia sido
construido, mas ela sé seria
inaugurada 10 anos depois, em 1989.

Guarapari jg era um destino turistico
desejado por todo Brasil e isso colocou
o Espirito Santo na vitrine. Existia um
grupo grande de pessoas que vinha do
interior para a cidade, buscando
oportunidades de trabalho e também
moradia. Este fato fez com que o
mercado de loteamento fosse
promissor e os investimentos nessa
area fossem bem-sucedidos.

O que mudou de la para ca?

Tude mudou! Houve modificagdes
significativas no cendric econémico,
acesso a informacdo, estilo de vida das
familias e da sociedade, as leis de
construgdo e implantagdo de
loteamento ao longo do tempo foram
alterando. A medida que fomos
aperfeigoando os processos e os
modelos de gestdo organizacional, a
qualidade dos empreendimentos
lancados, que acompanham sempre as
tendéncias e exigéncios de mercado,
apontaram para o crescimento e para
o sucesso da Imobiliéria Universal.
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Ha mais facilidades para adquirir
um lote hoje em dia?

A Imobiliéria Universal oferece tudo
que o cliente precisa para adquirir um
lofe e realizar o sonho da casa prépria.

O financiamento é super facilitado feito
direto na Universal, a andlise do crédito
é rapida, simples e descomplicada.
Levamos o cliente para conhecer o
loteamento sem compromisso e
ajustamos toda a necessidade para
que o cliente fique satisfeito.

O que mudou no perfil de clientes
nesses anos?

A transformacéo digital foi o
combustivel inicial que influenciou na
mudanca do perfil do cliente e os
habitos de consumo. O acesso rapido
e facil & internet faz com que o cliente
tenha mais possibilidade de reunir
informagées, o que o torna mais
exigente e esclarecido. Com isso,
investimos sempre em construir
vinculos fortes com nossos clientes,

independem do cendrio de crise.

Entre diversas acdes que tomamos, no
periodo de pandemia, destaco nosso
cuidado com a equipe. No periodo de
isolamento cuidamos de cada
colaborador individualmente,
garanfindo o bem-estar e salde de
maneira integral, no aspecto fisico,
emocional e mental, proporcionando
um ambiente seguro e higienizado, de
acordo com as exigéncias das
autoridades sanitérias e de sadde
publica.

Investimos e acreditamos que nosso
capital humano é o maior patriménio,
visto que ele é a energia que mantém
nossa empresa viva e ativa.

Acredita que o isolamento, causado
pela pandemia, vai fazer com que
mais pessoas se interessem por
comprar lotes, devido a
possibilidade de espago e maiores
dreas externas?

“A flexibilizagdo de financiamento direto com a loteadora,

o juros baixo (...) atrai ndo somente quem quer construir
a casa prépria, mas também investidores”.

apostando que as relagées humanas
nunca deixaram de existir e sempre
contribuirdo para uma venda segura e
satisfatdria.

O mercado de loteamento foi
impactado com o avango das
tecnologias? O que foi preciso
adaptar?

As mudangos estGo acontecendo dia
apés dia. Investimos de forma
constante em ferramentas e em
tecnologias que facilitam o
relacionamento com nossos clientes.
Hoje, contamos com uma eficiente
estratégia digital, com sistemas de alta
performance em vendas e inovagdo
em sistemas de gestdo, que garantem
o alcunce dUS nossas metas em vendcs,

Durante este ano, como a
imobiliaria reagiv @ pandemia?
Quais agées foram empregadas?

Trabalhamos com constancia,
responsabilidade e solidez. Somos
atentos as necessidades do mercado e
temos uma equipe preparada para
prestar atendimento de exceléncia, que

A busca por uma moradia com mais
espago e conforto aumentou muito
durante a pandemia. Tivemos um
aumento expressivo do nUmero de
clientes que procuram lotes para
construir sua casa prépria.

A flexibilizagao de financiomento direto
com a loteadora, o juros baixo, a
valorizagdo e a seguranga gue o
produto opresenta, atrai ndo somente
quem quer construir a casa prépria,
mas fambém investidores. Como i diz
o ditado: “quem compra terra, néo
erra”.

Com o novo servigo de
esgotamento sanitdrio em
Cariacica, previsto para os
proximos anos pela Aegea
Saneamento e o governo do Estado,
acredita que novos investimentos
imobiliarios podem ser atraidos
para o municipio? Qual o impacto
dessa concessGo para o mercado
imobilidrio da cidade?

Cariacica é o ferceiro municipio mais
populoso do Estado. Parcerias piblico-
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privadas (PPP's) sdo importantes para o
crescimento e desenveolvimento da
cidade. Acredito que esta concessdo
melhora a qualidede de vida da
populagdo, amplia a visibilidade de
Cariacico aumentando as
oportunidades de negécios.

Perfil: Valdecir Torezani

Empresério no ramo imobiliario,
Valdecir Torezani iniciou a carreira no
ramo como corretor de iméveis. Atua
hé& 45 anos no mercado.

No Conselho Regional de Corretores
de Corretores de Iméveis do Estado
(Creci- ES) atua como conselheiro
efetivo. Diretor regional para o
municipio de Cariacica na Associagéo
Empresas do Mercado Imobilidrio_do
Espirito_Santo (Ademi-ES), Valdecir
também é conselheiro fiscal no
Sindicato dos Corretores de Iméveis do
Estado (Sindiméveis — ES).

Na Associagdo Empresarial de
Cariacica (AEC) atua como
conselheiro operacional.

O empresdrio também é associado do
Sindicato da Industria da Construcéo
Civil no Estado do Espirito Santo
(Sinduscon — ES) e da Federacdo das
Indéstrias do Espirito Santo (Findes).

Por sua atuacéo no setor j& recebeu
diversos prémios como o Prémio Lider
Empresarial, Prémio Marcas Icones,
Prémio Art et Décor , Recall de Marcas,
Top of Mind Business Internacional e
Empresdrio do ano e Prémio Ibefiano
de Sucesso .
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