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Entrada do

edificio Vila de

Itapua, na Serra
s

A vontade de ter
acasa propria
interfere no bom
desempenho de
vendas no Estado

BARBARA FRAGOSO
bfsilva@redegazetacombr

m busca de segu-
ranca no dia a dia,
a aquisicido de um
patriménio ainda
é um dos principais dese-
jos dos brasileiros. E, mes-
mo neste cendrio de pan-
demia, a venda de iméveis
econdmicos no Espirito San-
to encontra-se em patamar
elevado. Especialistas apon-
tam que a maioria dos com-
pradores de empreendimen-
tos econdmicos possui per-
fil assalariado e geralmente
aposta no financiamento.

Além de conseguirem
sair do gasto mensal do alu-
guel, os moradores tém a li-
berdade de deixar o lar do
jeito que preferirem. Atual-
mente, os produtos inseri-
dos no programa habitacio-
nal Minha Casa Minha Vida
€stdo entre 0S8 mais procu-
rados, oferecido as familias
com rendas entre R$ 1,8 mil
e R$ 7 mil para cobrir parte
do valor do imével.

A demanda de iméveis
economicos ¢ identificada
em todas as cidades do Es-
tado, mas alguns municipios
concentram mais ofertas,
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Venda de imovelis

economicos
continua em alta

Apartamento
do Vista da
Reserva,
naSerra

incluindo Serra, Vila Velha,
Cariacica, Viana e Guara-
pari. ‘A Serra, por exemplo,
que possui infraestrutura
consolidada em basicamente
toda sua extensio territorial,
é um dos enderecos mais
buscados, onde também se
tem um leque substancial de
investimentos do setor imo-
bilidrio neste tipo de mora-
dia”, aponta Sandro Carles-

so, presidente da Associacio

Empresas do Mercado Imo-
bilidrio (Ademi-ES).

na pandemia

i

Segundo o especialista,
o panorama atual de inves-
timento em imovel é favo-
rével, considerando que a
oferta de crédito estd em
uma das melhores fases,
como também a taxa de ju-
ros. “Os clientes tém agora
uma excelente oportunida-
de de fechar negécio, com
juros bem baixos. Acredita-
mos que este seja um dos
principais fatores para a cor-
rida pela aquisi¢ao de imé-
veis econdmicos. Quem tem
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pouco ou nenhum recurso
poupado tende a depender
mais de crédito bancario”,
acrescenta Sandro Carlesso.

ELEVACAO DE VENDAS

No segundo trimestre de
2020, as unidades do pro-
grama Minha Casa Minha
Vida representam 87,4%
do total de vendas da MRV
Engenharia. “No Espirito
Santo, as vendas da MRV
cresceram 47% no primei-
ro semestre deste ano em
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comparagio com 0 mesmo
periodo de 2019”, explica
Ednéia Teixeira, gestora de
vendas da MRV,

Filippe Vieira, gerente co-
mercial da Morar Construto-
ra, também observa um au-
mento nos tiltimos meses.
“Os iméveis no perfil Minha
Casa Minha Vida represen-
tam hoje préximo de 100%
das vendas da empresa. De
2019 para cd, todos os em-
preendimentos que lanca-
mos atendem esse perfil.”

EMPREENDIMENTOS

Por meio do programa habi-
tacional do governo, a Mo-
rar possui apartamentos a
venda no Vista da Reser-
va Condominio-Clube, na
Serra, a partir de R$ 143
mil (unidade de referéncia
403 C). As opgoes de dois
quartos com suite, quintal
ou espaco de muiltiplo uso
possuem metragens entre
45,28m2 e 54,6 1m2.

No mesmo municipio, a
MRV apresenta o edificio
Vila de Itapua. Com metra-
gens de 40,82m? e 45,3m?,
os apartamentos de dois
quartos saem, neste més,
a partir de R$ 151.900. A
area de lazer inclui saldo de
festas, playground, espago
gourmet e bicicletario. e
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