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Analise criteriosa

Como o score do consumidor
influencia no financiamento de
imovel

Pontuacio vai de 0 a 1.000, calculada com base no pagamento de contas
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Para conseguir financiar umimovel a juros menores, nao basta que o

consumidor tenha apenas o nome limpo na praca. Além disso, & indispensavel
que ele possua um score alto, pontuacao que varia de zero a1.000, calculada com
base no histérico de pagamentos de contas, geralmente consultada por
empresas e instituiges financeiras no processo de compra de um
empreendimento.

“Ainstituicao financeira possui protocolos préprios para atestar a capacidade do
cliente em honrar com o ", explica Sandro Carlesso, presidente da
Associacao das Empresas do Mercado Imobiliario (Ademi-ES). O especialista
‘aponta que os bancos sempre priorizam os melhores pagadores. Na maioria das
vezes, essa pesquisa segue critérios rigidos, incluindo a analise de documentos e
informacoes que atestem a capacidade do cliente em honrar com o pagamento
do valor financiado.

“Isso inclui a comprovacao de renda, a consulta aos 6rgaos de restricao de
crédito, entre outros meios. Os clientes que possuem relacionamento com
determinado banco podem obter algumas vantagens, como melhores condicdes
de pagamento, eventual reducao de juros ou até mesmo obter um aporte maior
de recursos para o financiamento do imével”, ressalta Sandro.

Verificacao

Nao ha regras para alcancar o score suficiente para financiamento imobiliario.
“Trata-se de um empréstimo de valor alto, que compromete parte da renda do
cliente por um longo periodo. Entao, a concessao do financiamento depende de
uma analise minuciosa. Mas é evidente que os clientes que possuem um bom
histérico de consumo terdo mais sucesso e eventualmente mais vantagens junto
ao agente financeiro”, acrescenta Sandro Carlesso.

De acordo com Lucas Rezende, gerente de vendas da Kemp Engenharia, o
Cadastro de Pessoas Fisicas (CPF) do cliente € a referéncia inicial dos bancos.
“Cada banco possui uma particularidade, porém o norteio da regra parte do
mesmo principio: ele precisa ter um bom score que é referenciado por um
historico com o mercado, ao observar se ele possui negativacoes recorrentes e
se os bancos o identificam como bom pagador”, indica.

0 profissional informa que ha um cruzamento de dados que correlaciona a renda
com o crédito pleiteado. “Conforme a linha de crédito a ser contratada, o cliente
podera comprometer atualmente entre 20 e 30% de sua renda. Ha a variagao da
analise das rendas bruta e liquida, segundo a particularidade de cada banco”,
comenta Lucas.

Neste contexto, as instituicoes financeiras possuem interesse em garantir um
relacionamento com os clientes, “por meio da abertura de conta e da contratacao
de produtos, incluindo cartao de crédito, seguro de vida, capitalizages, entre
outros. Esses pontos beneficiarao na contratacao do crédito imobiliario, inclusive
reduzindo a taxa de juros”, observa Lucas.

Cadastro positivo

0 Cadastro Positivo & uma ferramenta que engloba todo o histérico de pessoas
fisicas e juridicas, levando em conta a vida financeira. Ao agregar operacoes

fi e obri de quitadas ou em and: o banco de
dados & disponibilizado para consulta por empresas, bancos e lojas do setor
varejista. Dessa forma, as instituicoes que concedem crédito podem ter uma
avaliacdo individual e mais precisa do histérico de cada consumidor.

Pagina: 1/1
Mile4 Assessoria de Comunicacao
Av. Leitdo da Silva,1387, sl 108 - Gurigica - Vitoria - ES - CEP 29045-914 - (27) 3205-1004 - www.mile4.com.br
PDF gerado automaticamente pelo sistema WebClipping



